
Wir möchten uns kurz vorstellen: Die EXACT GmbH & Co. KG ist einer der führenden 
Hersteller und Entwickler von hochwertigen und innovativen Präzisionswerkzeugen in 
Europa. Unser aktuelles Lieferprogramm umfasst derzeit mehr als 8.000 katalogisierte 
Zerspanungsprodukte, die ausschließlich über internationale und nationale Fachhändler 
an Industrie und Handwerk vertrieben werden.

Beschreibung
Viele sprechen von einer „Herausforderung“, wenn es um einen neuen Job geht – 
wir bieten sie Ihnen! 

Zur Verstärkung unseres Vertriebsteams suchen wir einen Key Account Manager (m/w/d). 

Ihre Aufgabe? Sie übernehmen federführend unsere B2B-Expansion in Deutschland und 
Europa. Diese Herausforderung und unser Slogan „Vorsprung durch Innovation“ lässt Sie 
hellhörig werden, weil Sie etwas bewegen möchten? Großer persönlicher Gestaltungsfrei-
raum in einem stark expandierenden Unternehmen ist Ihnen wichtig? Dann freuen wir uns 
auf Ihre Bewerbung!

  Eigenverantwortlicher Tätigkeitsbereich

  Sehr gutes Arbeitsklima

  Flache Hierarchien 

  Große Gestaltungsfreiräume 

  Flexible Vergütung

Ihre Vorteile bei EXACT

Kontakt
Andreas Oemkes l oemkes@exact.info l +49 (0) 2191 36250-11

Key Account Manager (m/w/d)
Präzisionswerkzeuge

www.exact.info

Ihr Profi l
Mehrjährige Erfahrung im Vertrieb von Präzisionswerkzeugen zur Metallzerspanung
sowie verhandlungssicheres Englisch sollten Sie mitbringen. Neben einer kaufmän-
nischen Ausbildung freuen wir uns über ein erfolgreich abgeschlossenes techni-
sches oder betriebswirtschaftliches Studium oder eine vergleichbare Qualifi kation. 
Sie agieren selbstständig, strukturiert und analytisch aber denken auch gern „um die 
Ecke“, verfügen über eine hohe Eigenmotivation, Teamgeist sowie ein starkes Beziehungs-
management.

Ihre Aufgaben

  �Weiterentwicklung bestehender Key Accounts sowie Akquisition neuer Kunden 
      im In- und europäischen Ausland

  �Steigerung des Marktanteils und des Umsatzes sowie die weitere Etablierung der 
     Marke EXACT im B2B Segment 

  �Eigenverantwortlich für Auftragseingang, Umsatz, Ergebnis und Budget innerhalb 
     der entsprechenden Länder

  � Aktive Beratung und Unterstützung unserer Fachhandelspartner

Direkt berichtend an die Vertriebsleitung übernehmen Sie die Verantwortung für den 
Europa-Vertrieb unserer hochwertigen Präzisionswerkzeuge. Dies umfasst u.a.:


